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Vergeet de volwassenen niet!
Zaterdag 13 maart 2010 • 10.00 uur • Pastorielaan 4a Heerenveen

Presentatie over het enthousiast maken van volwassenen voor de blaasmuziek
In de wereld van de blaasmuziek wordt al veel aandacht besteed aan het aantrekken en behouden 
van jonge leden, maar het enthousiast maken van volwassenen wordt vaak vergeten. Met dat idee is 
Michiel Drijver, een jonge dirigent en docent basisonderwijs, aan de gang gegaan. Hij heeft een work-
shopconcept ontwikkeld waarin volwassenen enthousiast worden gemaakt voor de blaasmuziek. Dit 
concept heeft al tientallen nieuwe muzikanten opgeleverd door heel Nederland. 

Op zaterdag 13 maart 2010 verzorgt Michiel Drijver een lezing bij Van der Glas waarin hij vertelt over 
het werven van volwassen leden. De doelgroep wordt vergeleken met ledenwerving gericht op jeugd. 
Tijdens de presentatie komen de volgende zaken aan de orde:

Ledenwerving algemeen: 
• Wat gebeurt er in het land aan ledenwerving? Voorbeelden, uitwerking en haalbaarheid. 
• Welke materialen zijn er voor handen? bespreken voor- en nadelen van de aanwezige materialen 
 op het gebied van ledenwerving. 
• Hoe trek je zoveel mogelijk mensen in korte tijd aan? Met andere woorden: hoe maak je mensen snel 
 enthousiast? 

Ledenwerving versus het imago van de blaasmuziek: 
• Welke invloed heeft het imago van de blaasmuziek op de komst van nieuwe muzikanten?
• Hoe kunnen we het imago veranderen/verbeteren? 

Doelgroep volwassenen: 
• Hoe maak je volwassenen enthousiast om een blaas- of slaginstrument te leren bespelen? 
• Wat zijn de voor- en nadelen van deze doelgroep? 
• Wat zijn de belangrijke verschillen met de doelgroep kinderen?

Workshop “Ontdek je talent: meespelen binnen een dag met het grote orkest, ja dat is mogelijk!”
• Wat houdt de workshop precies in? 
• Waarom zijn deze workshops zo succesvol? 
• Wat zijn de resultaten van de workshops? 
• Waar moet ik rekening mee houden als ik een dergelijke workshop aanvraag voor mijn vereniging? 
• De workshop zal worden toegelicht door een vereniging waar deze workshop succesvol is gegeven. 

Na afloop is het mogelijk om vragen te stellen over de presenta-
tie. Ook is het mogelijk om een vervolgafspraak met Michiel Drijver 
te maken waarin het verzorgen van een dergelijke workshop bij uw 
vereniging kan worden besproken.  

Deelname gratis • Graag tot ziens!
Opgave vóór dinsdag 8 maart a.s. via info@vanderglas.nl


